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Svarbl vizija

ligalaikiai tikslai

Kokie jusy jmones ilgalaikiai tikslai?

Tiksline auditorija
Nusistatykite idealy klienty profilj savo produktams ar paslaugoms

naujoje rinkoje. Supraskite jy poreikius, pageidavimus ir pirkimo
elgsena.

Unikalus vertes pasitilymas

Kuo jusy verslas issiskiria is konkurenty? Pabrézkite savo unikalius
pardavimo taskus ir jy naudg klientams.
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Rinkos pasirinkimas

Rinkos tyrimai

Atlikite iSsamy tyrimg, kad
nustatytumete didelio potencialo
rinkas. ISanalizuokite rinkos dyd;,
augimo tempg, konkurencijg ir
taisykles.

Rinkos tinkamumas

Jvertinkite, ar jusy produktai ar
paslaugos atitinka tikslines rinkos
poreikius ir pageidavimus.
Apsvarstykite kulturinius skirtumus
ir vartotojy elges;.

lejimo | rinka strategija

Nuspreskite, koks geriausias budas
patekti j naujg rinka, pvz.,
tiesioginis pardavimas,
partnerystes ar jungimasisi su
Kitomis jmonemis.
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Jejimo | rinka metodai

1 Laipsniskas pléetimasis

Pradekite nuo vienos rinkos ir palaipsniui pleskites j kitas,
mokydamiesi i$ kiekvienos patirties. Si strategija sumazina rizika
ir leidzia “taisytis”.

2 Showering

Narsykite kelias rinkas vienu metu, kad greitai nustatytumete
galimybes ir jvertintumete rinkos susidomejimg jusy produktais
ar paslaugomis.

3 Strategines partnerystes

Bendradarbiaukite su vietinémis jmonémis ar platintojais, kad
pasiektumete rinkg, panaudotumete jy patirtj ir sukurtumete
patikimuma.




Partneriy pasirinkimas

Raskite partnerj, kuris supranta vietine rinkg, turi stiprius pardavimo ir platinimo tinklus ir atitinka jusy vertybes bei vizij3.

Pardavimy atstovai Agentai Partneriai
Jusy jmonegje jdarbinti tiesioginiy Nepriklausomi asmenys arba jmones, Jmones, kurios bendradarbiauja su
pardavimy atstovai. sudariusios sutartj atstovauti jusy jumis kurdamos ir platindamos jusy

produktams ar paslaugoms. produktus ar paslaugas.
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Prisitaikymas prie rinkos

Rinkos tyrimai

Nuolat stebekite rinkos tendencijas, klienty elgesj ir
konkurenty veiklg, kad nustatytumete galimas galimybes ir
gresmes.

Produkty ir paslaugy koregavimai

Pritaikykite savo produkty pasiulymus ir rinkodaros veiksmus,
kad atitiktuméte specifinius tikslinés rinkos poreikius ir
pageidavimus.

Kainodaros strategija

Apsvarstykite vietine kainodaros dinamikg, konkurenty
kainodarg ir savo produkty ar paslaugy vertes pasiulymag,
kad nustatytumete veiksmingg kainodaros strategija.




Rinkodara ir pardavimas

<

Tiksline reklama
Pasiekite savo idealius klientus per socialine ziniasklaidg, paieskos sistemy

rinkodarg ir kitas susijusias platformas.

55

Partnerystes
Bendradarbiaukite su vietinémis jmonémis, influenceriais ir pramonés

asociacijomis, kad padidintumete savo pasiekiamuma.

Parodos ir renginiai
Dalyvaukite industrijos renginiuose, noredami pristatyti savo produktus ir

susisiekti su potencialiais klientais.

&

Rinkodara el. pastu
Sukurkite el. pasto sgrasg ir pritraukite potencialius klientus naudodami

tikslines el. pasto kampanijas.
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Pletra ir augimas

1 Filialo jkirimas
Apsvarstykite galimybe fiziskai jsitvirtinti naujoje rinkoje atidarydami
filialg, salong ar mazmeninés prekybos parduotuve.

2 Partneryste
Bendradarbiaukite su vietinemis jmonemis, kad panaudotumete jy

patirtj, prieigg prie rinkos ir esamg klienty baze. Tyrinekite bendras
jmones, siekdami abipuses naudos.

3 Isigijimas
Jsigykite esamas jmones naujoje rinkoje, kad gautumete prieigg prie
savo klienty, infrastrukturos ir rinkos dalies.




Rekomendacijos

1 Isivertinkite finansinius isteklius;

2 Raskite vietinj partnerj;

3 Taikykite skirtingas strategijas kiekvienoje rinkoje.
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