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• Arminas Kildišis,  Agro versle 25m

• CEO IKARAI 2019-2024
• Valdybos narys IKARAI ITALY

• CEO Vitera Baltic 2009-2024
• Valdybos narys Vitera Polska ir Vitera Latvia

• CEO Agrosfera 2009-2019
• Valdybos narys Agrosfera Latvia

• CCO Agrochema 2002-2009
Koncernas Achema group

• Valdybos narys Agrochemos mažmena
• Valdybos narys Žemaitijos grūdai 
• Valdybos narys Liteximp Sp.z.o.o, Lenkija

• Valdybos narys Agromeril OU, Estija
• Valdybos narys Fertex CZ. Čekija
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TOP 1 
INC 5000

Fastest growing 
company in Europe

(1kart Lietuvoje)

TOP 1 LT 
Gazelė

(1kart Kaune)
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IKAR yra tarptautinės klasės, 
modernus skystų trąšų gamintojas ir tiekėjas visame pasaulyje

Iš Kėdainių į Lotynų Ameriką

IKAR – Įkvėpti tręšimo technologijų

2024-10-14 www.ikarfactory.eu



IKAR – Kėdainių LEZ



IKAR IN 1
IKAR IN 2
IKAR IN 3
IKAR IN 4
IKAR IN 5
IKAR IN 6

IKAR PerfectStick
IKAR PerfectPh
IKAR Korekt
IKAR PerfectFoam

IKAR Fosto
IKAR Kalisto
IKAR Silicare 
IKAR Enzo
IKAR Enzo Pro
IKAR Zinto
IKAR Elais
IKAR Bora
IKAR Coral
IKAR Mendelenium

IKAR Bigo Roots
IKAR Bigo S
IKAR Bigo W
IKAR Revolt
IKAR Infra
IKAR Infra Pro
IKAR Ocean

IKAR B 150
IKAR B 150+Mo 
IKAR B 170
IKAR B 170+Mo 
IKAR Mo 300
Mg 100 Pro
Fe 75 DTPA
Ca 200+B
Cu 200

IKAR produktų klasifikacija
IKAR technologija turi unikalią ir aiškią produktų klasifikaciją, kuri suteikia 
galimybę tiksliau pasirinkti efektyvius produktus iš šių šešių IKAR produktų klasių:

IKAR Black Pearl L
IKAR Salinity



IKAR moksliniai tyrimai plėtra.

IKAR laboratorijoje (R&D&I) nuolat 
atliekami tyrimai yra esminė trąšų 
gamybos procesų dalis:
❑ Vykdomi atskirų elementų tyrimai, 

fitohormonų bei biostimuliatorių 
poveikis augalams (per metus apie 
1000 tiksliųjų lab. tyrimų) 

❑ Tiriami augalų deriniai, parenkamos 
optimaliausios trąšų normos, ieškomos 
geriausios kokybiškos žaliavos.

❑ R&D&I šiuo metu dirba 5 
specialistai(Daktarai arba Magistrai) : 
Mikrobiologas, 2 Agronomai, 2 
Chemikai, Biotechnologas. 



Turimos 
technologijos
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Esamos rinkos



IKAR distributoriai

❑ Nuolat plečiame savo tarptautinį distribucijos 
tinklą, skirdami jam ypatingą dėmesį. 

❑ IKAR partneriai turi turėti tam tikros patirties 
savo šalies žemės ūkio sektoriuje.

❑ Pagrindiniai IKAR reikalavimai partneriams – 
profesionalumas, gebėjimas tobulėti ir noras 
plėtoti ilgalaikes partnerystes.

❑ IKAR platintojas yra atsakingas už produktų 
pristatymą ir prekės ženklo plėtrą savo 
rinkoje ir teritorijoje.



IKAR distributoriai

❑ Kasmet dalyvaujame tarptautinėse
specializuotose parodose, vykstame 
į verslo misijas, kviečiame į svečius 
potencialius verslo partnerius.
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Pagrindinis EKSPORTO iššūkis.... Hmm... 
suprasti vietinį mentalą☺

Pagrindinis mano atsakymas jums - atėjus į naują rinką:

- Jūs jos nesuprasite, taip pat, kaip ir nesuprasit vietinio mentalo. Ir tai 
tęsis ilgai....
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❑ nepritaikysite to ką žinote, nepanaudosite to ką naudojote
❑ nepritaikysite tų strategijų, taktikų kurios jums pavyko anksčiau
❑ nepasinaudosite tais privalumais kuriais naudojotės iki šiol
❑ neveiks jokia verslo ar biznio praktika, kuri veikė kitur
❑ Jūsų prekės/paslaugos galimai bus atėjusios į naują rinką smarkiai per 

anksti, arba atvirksčiai jos bus visai nenaujiena, arba bus neaktualios.
❑ Įstatymai, registracijos, reikalavimai bus visiškai kitokie, tikrai nebus taip, 

kaip buvo iki šiol. Nors jums visi sakys kitaip.
❑ Laiko ir biurokratijos atžvilgiu Lietuva(kaip ir daugelis ES šalių) jums 

pasirodys tikras rojus. Nes kitose rinkose reiks viską dauginti iš 3-10X  
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Ar tikrai vis dar norite eiti į naujas Eksporto rinkas?

• Jei tikite savo produktu, PIRMYN. Jei tikite savim, PIRMYN.

• Jei pasiruošę praleisti min 3X laiko ir pinigų, nei planuojat, PIRMYN.

• Jei pasiruose, imti kojas į rankas, ir realiai vykti i eksporto rinkas ir praleisti 
ten tiek laiko kiek rekia, PIRMYN.

• O jūsų darbuotojai (dabar jiems komandiruotes skamba kaip pramoga), ar 
jie bus pasiruošę praleisti tiek laiko kiek rekia eksporto rinkose? Ar 
pasiruošę nebūti namuose 30-50% laiko ir taip nuolat? Ar tikrai? Jei taip, 
PIRMYN.
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Tikiu, kad Jūs pasiruošę įžengti į visišką tamsą. 
Į visiškai jums nežinomą teritoriją!

 Tam kas abejoja primygtinai siūlau išbandyti save ten, kur aiškiau,
bent jau Europoje, ir po to žengti į plačiasiais eksporto rinkas.



komanda

AČIŪ!
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Dėkoju už dėmesį!

2024-10-14 www.ikarfactory.eu
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