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SIOJE SESIJOJE MES ISMOKSIME:
Kaip jveikti atidéliojimg ir tiesiog - imtis veiksmy dabar
Patarimai, kaip i$(si)ugdyti Top profesionalo mgstymag bei nusiteikimag
ir savo aukstg darbine motyvacijg iSlaikyti kiekvieng dieng
Kaip efektyviai uzdavinéti klausimus, atskleidziancius tikragjj kliento/
komandos nario poreikj ir apsaugancius nuo galimai kilsianCiy
prieStaravimy ir nesutarimy
Kaip suprasti ir tinkamai jvertinti savo pasnekovg, norint sutrumpinti
laikg, reikalingg sprendimo priémimui
Kaip atskirti ir identifikuoti skirtingus asmenybiy tipus ir savo profesinj
bendravima pritaikyti prie jvairiy pasSnekovy

Be viso to, i$ susitikimo iSeisite turédami konkreciy praktiniy
idéju, kaip daug efektyviau valdyti savo laika ir padirbéti ties
balansu tarp profesinio ir asmeninio gyvenimo. \\\

Sariinas pradéjo savo karjerg pardavimuose 20-ies, kai studijavo informatikos inZinerijg Kauno
Technologijos Universitete, 2-am kurse. Tg vasarg jis sudalyvavo Southwestern Advantage pardavimy ir
vadybos programoje JAV ir tapo #1 pardavéju Lietuvoje. 2015 m. vasarg Sarunas tapo #3 pardavéju visoje
kompanijoje, taip pranokdamas daugiau nei 2000 savo kolegy. Stipriai tikédamas sunkaus darbo ilgalaike
nauda, laikydamasis pardavimo sistemy ir patikriny sékmés principy bei mégaudamasis tuo, kg daro, per 12
mety Sardnas sékmingai atrinko, apmoké ir vadovavo daugiau nei 570 Zmoniy komandai 15-oje skirtingy
valstijy JAV ir trijose skirtingose provincijose Kanadoje.

Sariino didZiausia misija yra ne tik padéti Zmonéms jgyti visy reikiamy jgtdziy ir savybiy, reikalingy siekiant
asmeniniy tiksly gyvenime, bet ir bati geru pavyzdziu, jog reikia ne tik sunkiai dirbti, bet taip pat nepamirsti
skirti laiko sau ir artimiems!

UZDIRBU DAUGIAU + PATS SAVE MOTYVUOJU + PLANUOJU SAVO LAIKA
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